BUSINESS INTELLIGENCE

éQué es el Business Intelligence??

El término Business Intelligence se refiere al uso de datos en una empresa para facilitar la toma
de decisiones. Abarca la comprension del funcionamiento actual de la empresa, bien como la
anticipacion de acontecimientos futuros, con el objetivo de ofrecer conocimientos para respaldar las

decisiones empresariales.

El exceso de informacion no es poder, pero el conocimiento si lo es.

Por ese motivo, adquirir una herramienta de B.I. pone a disposicion de su empresa, una solucién
que ofrece a los responsables de la toma de decisiones estratégicas, un punto de vista global de la

organizacién a través de indicadores relacionados con todos los &mbitos de su empresa.

De esta manera, pasamos el dato a la inteligencia del negocio:
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PRINCIPALES VENTAJAS:
% Transforma la informacion para la toma de decisiones con rapidez y confianza
Es altamente intuitivo y de facil manejo
Facil implantacidon y explotacion de datos
Informacion disponible y actualizada en tiempo real
Integra y unifica diferentes sistemas de informacion

Solucion adaptada para todo tipo de empresas
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Posibilidad de crear indicadores personalizados
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UN BUSINESS INTELLIGENCE NOS PERMITE ADELANTARNOS Y SOLUCIONAR PROBLEMAS

ANTES DE QUE OCURRAN
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En la actualidad, existen distintas herramientas
Business Intelligence que permiten satisfacer Ia
creciente necesidad de las empresas de transformar

informaciéon en conocimiento.
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La simplicidad de Business Intelligence permite a cualquier persona consolidar, buscar, visualizar

y analizar facilmente todos sus datos para un conocimiento empresarial profundo sin precedentes.

Le permite disponer de diferentes modulos orientados en funcién del sector al que pertenezca,
como, por ejemplo: Andlisis de ventas, Analisis financiero, Anélisis de logistica, Analisis

telefénico, Analisis de cadena de comercios, Andlisis de Hotel o Cadena Hotelera...

Ademas, Albada Informatica desarrolla la integracion de esta herramienta para que

disponga de un producto completo e integrado.
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Bl FINANCIERO

Algunas de sus principales funcionalidades:

% Ir mas alla de la aplicacion financiera y analizar sus datos de una rapida y eficaz.

% Obtener informacion en tiempo real recopilando de
forma automatica los datos de su empresa contable.

& Comparar ejercicios para analizar las desviaciones

% Conocer la situacién de su empresa mediante diferentes indicadores contables: Ratios

% Consultar en todo momento los indicadores financieros que intervienen en el calculo de los

indicadores.
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% Analizar de una forma interactiva el Balance de Situacién y la Cuenta de Pérdidas y Ganancias

para el periodo que elija.

% Exportar la informacién a hojas de calculo e imprimir cualquier grafico o tabla de datos.

Visualizacidn de la situacion patrimonial mediante indicadores graficos.

Compras. Ventas. Gastos y Beneficio per Afio

Analisis del balance de situacion

con comparativa entre dos ejercicios.

Beneficia por Afia

: -

Ratios:

Posibilidad de selecccionar por periodos,

ejercicios, ndicador de colores para diferentes situaciones...
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Importe a Cobrar por Rango
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Ademas, le permiten simular situaciones futuras para analizar el cambio de resultado en las ratios

mas destacadas vy, por lo tanto, tomar decisiones que afecten a la evolucion futura de la empresa.
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BI GESTION COMERCIAL

Algunas de sus principales funcionalidades:

% Ir mas alla de la aplicacion comercial para analizar sus datos de una forma rapida y eficaz con
multitud de criterios y selecciones

% Conocer que productos y clientes son los mas importantes y rentables

% Comprobar la evolucion de sus agentes comerciales 7 ')
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Sera posible analizar los datos segun: Tipos de Documentos
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Familias y Subfamilias de Articulos
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Campos Estadisticos definidos en su Gestidon Comercial (Zonas, Tipo Cliente, etc...)

% Comparativa de Ventas y Beneficio para el afio actual,
N-1 y N-2. Alarmas indicando la evolucién de los
datos respecto al periodo anterior.

& Resumen Anual de Ventas, Beneficios y Descuentos.

Podra realizar el estudio segun el Proveedor, Almacén,

Agente, Zona, Tipo cliente, Provincia... % MARGEN 5/C

De un solo vistazo comprobara la evolucidn de su negocio. Ao Timetrs Ventaetss Magen  SargensC Etad
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Analice por Tipo de Cliente, Agente, Zona
y Familia todos los documentos de su empresa.

Conozca por linea el coste y beneficio, las ventas por provincias...
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